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公益財団法人東京都中小企業振興公社＆株式会社パルコ 

 

購入型クラウドファンディングを通じて中小企業の販路開拓を支援！ 

支援先 20 社のプロジェクトが無事終了致しました。 
 

https://camp-fire.jp/curations/tokyo_newmarket 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 公益財団法人東京都中小企業振興公社（本部：東京都千代田区、以下公社）と株式会社パルコ（本部：東京都渋谷

区、以下パルコ）は、パルコが運営する購入型クラウドファンディング「BOOSTER」を活用した、中小企業の販路

開拓支援企画について、支援先 20 社のプロジェクトが無事終了しましたことを報告致します。 

 公社が実施している中小企業向けの販路開拓支援、即ち「中小企業ニューマーケット開拓支援事業」の支援製品を

対象とし、その中から選出された製品・企業に対し、近年新たな販路開拓支援ツールとして注目を集める購入型クラ

ウドファンディングを経験する機会を積極提供するというものです。 

 本支援事業の魅力について改めてご紹介いたしますので、是非ご注目下さい。 

 

 

＜魅力あふれる支援内容～初めてクラウドファンディング掲載する方でも安心の仕組み～＞ 

 

①本事業の専用サイトを開設！ 

 集合企画として訴求を行うことで、企画から個々のプロジェクトへの波及に繋げました。 

特設サイト：https://camp-fire.jp/curations/tokyo_newmarket 
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②専任アドバイザーが徹底サポート！ 

購入型クラウドファンディングに初めて挑戦する方は、「システム操作」「プロジェクトページの構成」「リターン

品の設計」「リスク管理」等多くの不安や課題を抱えています。今回の支援では、クラウドファンディング BOOSTER

のスタッフが専任アドバイザーとして、「個々の事情に応じた進行管理」「オーダーメイドの戦略提供」等を行い、掲

載までのハードルを解消するとともに、目的達成への確度を高めました。 

 

今回、事業者様のご要望や進捗に応じて打ち合わせスタイル・場所を柔軟に提調整することにより、中小企業の負担

軽減にも貢献。 

・対面またはオンラインを選択 

・自社の通信状況等に不安がある方向けに、打ち合わせ拠点を別途提供 

（パルコ直営コワーキングスペース「SkiiMa KICHIJOJI」） https://skiima.parco.jp/kichijoji/ 

そして、1 社あたりの打ち合わせの数(WEB、対面)は平均 5 回を重ね、支援先企業をサポート致しました。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

（画像左：打ち合わせ風景、画像右：吉祥寺 PARCO８F「SkiiMa」） 

 

③渋谷 PARCO 内「BOOSTER STUDIO」にて展示！ 

 購入型クラウドファンディングはオンライン上の販売になる為、オフラインでの宣伝も強化。 

 リターン品の現物を見る・触れることで、購入検討者が購入しやすい環境づくりを実現致しました。 

 ※展示期間：12 月 16 日（金）~1 月 31 日（火） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

④手数料等の公社支援あり！ 

 購入型クラウドファンディング掲載にかかる手数料及び指定の広告利用料について、一部公社にて負担（上限額あ

り）。 
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＜クラウドファンディング支援事業の実績について＞ 

 

●掲載プロジェクト数：20 （今回の支援先 20 社すべて掲載） 

●支援（購入）金額総計：4,307,370 円 

●支援（購入）者数総計：675 名 

 

 

＜公益財団法人東京都中小企業振興公社 中小企業ニューマーケット開拓支援事業とは＞ 

 

●公益財団法人東京都中小企業振興公社について 

東京都における中小企業の総合的・中核的な支援 

機関として各種支援事業を提供し、東京の経済の 

活性化と都民生活の向上に寄与しています。 

 

●中小企業ニューマーケット開拓支援事業について 

都内中小企業が開発した優れた製品、技術、サービスについて、売れる仕組み及び販路開拓に係る支援を行います。 

 実施にあたっては大手民間企業等で開発・製造・営業経験等を豊富に有する人材（ビジネスナビゲータ、マーケテ

ィングオーガナイザー）がビジネスのノウハウを共有し、総合的な営業力、製品力の強化をはかります。 

https://www.tokyo-kosha.or.jp/support/shien/new_market/index.html 

 

 

＜クラウドファンディングサイト BOOSTER とは＞ 

全国にファッションビル PARCO を運営する株式会社パルコが “未来が加速す

る、アイデア応援マーケット”をテーマに、プロダクトを世の中に広めたい   

チームのためのクラウドファンディングサイト。 

https://camp-fire.jp/booster-parco 

 

 

 

■本件に関するお問い合わせ先■ 

 

＜公益財団法人中小企業振興公社 中小企業ニューマーケット開拓支援事業について＞ 

公益財団法人中小企業振興公社 事業戦略部 販路・海外展開支援課 

Email：hanro@tokyo-kosha.or.jp 

 

＜本企画について、クラウドファンディングサイト BOOSTER について＞ 

株式会社パルコ ソーシャルイノベーション事業部 

堀岡 Email：hori-kou@parco.jp 

 

＜本件へのご取材について＞ 

株式会社パルコ 広報部 

鷲津 Email：wasi-sho@parco.jp 
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